


Il marchio „ESSENS“ racchiude molteplici significati e parole nel suo nome. Puoi 
riconoscere il termine inglese “essence”, ovvero la sostanza , come l’essenza aromatica, usata per profumi 
e prodotti cosmetici. Un’altra parola che puoi percepire quando pronunci il termine ESSENS è “senso”. 
Attraverso i nostri sensi percepiamo tutto ciò che ci circonda, e sono loro le componenti più vicine che ci 
accompagnano per tutta la nostra vita. Secondo molti esperti, il network marketing è uno dei modi più 
rapidi all’indipendenza economica e al raggiungimento dei sogni. Ed è qui che riconosciamo la parola Ceca 
“sen” (sogno), come parte del nuovo marchio ESSENS.



ESSENS è il risultato collettivo
 di un intensa attività creativa di esperti nel campo dei 
prodotti cosmetici, di integratori alimentari e di network 
marketing. Nel 2011 ESSENS  è stata introdotta nel 
mercato dei profumi di qualità che contengono le migliori 
composizioni aromatiche per deliziare i nostri sensi. 

Potrai scegliere
 tra 15 fragranze maschili e 30 fragranze 

femminili, tra le quali troverai sicuramente la 
tua preferita (e nel 2012 il nostro portfolio si 

arricchirà con tanti altri prodotti). Un team 
internazionale ha selezionato con cura le 

composizioni più attraenti di una delle case 
fornitrice di profumi leader nel mondo. Il 

prodotto finale è nato in Repubblica Ceca – un 
profumo, contenuto in flaconi di qualità prodotti 

nei  migliori laboratori italiani dalle antiche 
tradizioni.

La produzione in Repubblica Ceca
 avviene in stabilimenti certificati per la fabbricazione 

di prodotti cosmetici e farmaceutici. Questo facilita i 
continui controlli sulla qualità dei prodotti secondo gli 

standard di controllo Europeo.

è...



Un flacone di profumo contiene 
un piccolo miracolo. 

Una fragranza, poche gocce e potranno 
rendere la vostra giornata migliore, 

ammaliare il vostro ambiente o farvi 
divenire soggetti di conversazione 

anche con sconosciuti che vi faranno i 
complimenti: “cos’è questa adorabile 

fragranza?”. Aromi di vario tipo 
arricchiranno la vostra vita quotidiana. 

Tutti noi possiamo permetterci un piccolo 
lusso sotto forma di un flacone. L’adorabile 

fragranza ci porterà verso un altro mondo; 
uno dei segreti del successo e della popolarità 

del godersi i profumi.

La Storia
Piacevoli fragranze hanno affascinato l’umanità sin 

dai tempi antichi. L’uomo scopri per caso come 
produrre la prima vera fragranza. Quando venivano 

arsi particolari tipi di legname, veniva notato un 
odore piacevole. Da qui il termine profumo, che 

deve il suo nome alla parola latina “pur fumum” o 
“attraverso il fumo”. Possiamo trovare dei primi 
riferimenti all’uso di essenze aromatiche già nei 

primi popoli sviluppati – Egizi, Greci, Romani. Ciò 
nonostante, i reali inventori dei profumi furono gli 

Arabi, che (intorno all’anno 1000. A.C.) introdussero 
una tecnologia di distillazione producendo il primo 

e pure olio eterico. Nell’11esimo secolo, i crociati 
lasciarono in eredità questa conoscenza all’Europa, e nel  

12esimo secolo la prima licenza per la produzione di profumi 
fu assegnata in Francia.
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Il Margine per il distributore 
equivale al 40% sul prezzo 
di distribuzione. Il 33% del  
prezzo del prodotto sarà 
pagato come commissione.

con qualificazione mensile 

iva esclusa



1° piano – 
Valutazione mensile,

28% allocato
Non ci sono condizioni per lo sviluppo di strutture 

di distribuzione per il primo piano. Solo il fatturato 
lordo del distributore è preso in considerazione; ad 

esempio, il fatturato personale del distributore e 
del suo gruppo. 

Le commissioni saranno calcolate sul fatturato 
totale del distributore

Le commissioni accordate al primo piano 
saranno pagate mensilmente, sempre nei primi 

10 giorni del mese successivo, o potranno essere 
usate sotto forma di sconto per acquisti personali 

fino ad un massimo del 50% (iva esclusa).

Qualunque commissione inutilizzata sarà 
registrata per ogni distributore senza alcun tipo 

di limitazione, e sarà pagata al distributore in 
qualunque momento sotto sua richiesta.
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Manager internazionale Platino
4x25% (a condizione che in 1 dei 4 ci sia almeno un 
fatturato estero di 10.000 punti) – 1% della parte 
del fatturato internazionale – (coefficiente 1.0)
+
per ogni qualificazione aggiuntiva della linea 
del 25% in più, con un fatturato estero di min di 
10.000 punti , ci sarà un aumento del coefficiente 
del 0.5

Manager nazionale Platino 
3x 25% - 1% della parte del fatturato 
internazionale (coefficiente del 1.0)
+
Per ogni qualificazione aggiuntiva della linea del 
25% il coefficiente aumenta del 0.5

Manager nazionale d’oro
3x17- 2% della parte del fatturato internazionale 
(coefficiente 1.0)
+
per ogni qualificazione aggiuntiva della linea del 
17% il coefficiente aumenta del 0.5

Le commissioni in accordo con il 2° piano
saranno pagate mensilmente sempre nei primi 10 
giorni del mese successivo.

2° Piano  
(internazionale) – 

valutazione mensile,
allocazione 4% 

Le commissioni in accordo con il 2° piano
saranno calcolate come somma delle

commissioni per ciascuna delle
qualificazioni completate. 



Doppio manager nazionale Oro 
Superare 9 vote lo status di manager nazionale 
d’oro nell’anno solare 1% della parte del fatturato 
internazionale per l’intero anno (coefficiente 1.0)

Doppio manager Internazionale platino
Superare 9 volte nell’anno solare lo Status di 
Manager internazionale Platino- 1% della parte 
del fatturato internazionale per l’anno solare 
(coefficiente 3.0)

3° Piano 
(fedeltà) –

Valutazione annua, 
allocazione 1%

Doppio manager nazionale Platino
Superare 9 volte lo status di manager nazionale 
di platino nell’anno solare- 1% della parte del 
fatturato internazionale per l’anno solare. 
(coefficiente 2.0)

Le commissioni in accordo con il 3° piano 
saranno pagate annualmente, sempre entro il 10 
gennaio dell’anno successivo.



Tenuto conto che il distributore raggiunga un simile fatturato, secondo il nostro sistema 
di commissione avrà diritto alla somma di 1 288 €

In questo particolare caso, un totale di 1277 euro sarà pagato nella rete al di sotto del 
distributore.

Esempio
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Su queste basi come salute, bellezza, 
crescita personale e indipendenza 

economica, abbiamo molto da offire!

La Parola “essenza” significa “sostanza” e noi, ESSENS, siamo interessati non solo 
agli ingredienti dei profumi e degli integratori alimentari, ma anche ai vari ambiti della vita e del business.

L’efficace MLM (MultiLevelMarketing) è formata da varie componenti, o essenze:

Similmente, una vita soddisfacente è composta da varie essenze:

SU QUESTO  NOI CI BASIAMO

Rapporti 
di lavoro            

Salute

Bellezza

Competenza

Rapporti 
Personali

Sistema

qualità dei 
prodottiConvenienza

Rendita Passiva

Crescita 
Personale

Realizzazione
personale     

Una certa alchimia  è connessa
all’essenza
essendo la scienza coinvolta nel rapporto delle 
singole componenti del mix. Crediamo che ognuno 
di noi debba pensare come e con cosa “mixare” la 
propria vita. Quale priorità riflettere, su quali valori 

costruire e dove investire tempo e energia.





Supporto
Per tutti i nostri membri vorremmo costruire un’affascinante e equilibrato 

ambiente di lavoro per una realizzazione personale, una crescita lavorativa o 
semplicemente  dare l’opportunità  di diventare parte di un gruppo armonico di 

persone con la stessa idea.



ESSENS WORLD a.s.
Příkop 843/4
Brno 602 00

Repubblica Ceca
www.essensworld.com


